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Del Marketing y  Publicidad Digital
Triplique Sus Ventas En Menos De 6 Meses

https://agenciawinners.com/


     El mercadeo digital cada día adquiere mayor fuerza y estabilidad en el mundo.

     Empresas como Zoom, Shopify y Amazon, registran los mayores crecimientos en 
ventas durante los últimos años,  dejando claro lo que desde muchos años atrás 
suponíamos; el futuro del comercio está en el mercado online.

  Ciertamente existen muchas estrategias, el problema entonces está en elegir la 
correcta, en función al tipo de negocio o los resultados que estamos buscando. 

     En este artículo te enseñaremos algunas de ellas basada en principios fundamentales 
y lo mejor de todo, usadas por nosotros mismos, es decir, te compartiremos parte de la 
metodología con la que hemos logrado el éxito en las campañas en las que las hemos 
aplicado multiplicando clientes y ventas para las empresas con las que trabajamos y 
para nuestros propios proyectos.

Compañías con mayor incremento en el valor
 de sus acciones en el último año 

2

https://agenciawinners.com/
https://agenciawinners.com/zoom
https://agenciawinners.com/shopify
https://winnersmastermind.com/amazon
Johan Cardona
Cambiar url a: www.agenciawinners.com/amazon
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     Esta guía está dirigida especialmente a:

     Aunque hay un crecimiento de las ventas minoristas de comercio electrónico en 
Latinoamérica, la participación en el total mundial es bastante baja, de acuerdo a cifras  
de 2019, solo representa el 1,9% del total, mientras que Europa Occidental aporta el 
13%, Estados Unidos el 16,2% y Asia Pacífico el 66,6%.

Negocios grandes y pequeños que quieran aumentar principalmente sus clientes de 
manera rápida y eficaz y con ellos sus ventas y demás beneficios.

Negocios que quieran superar a sus competidores.

Negocios con bajo crecimiento en ventas.

Negocios que estén incursionando en el mercado online, o con poca presencia y sin 
resultados medibles y cuantificables que impacten el crecimiento en clientes y como 
consecuencia sus ventas.

Crecimiento del comercio electrónico en América Latina

https://agenciawinners.com/
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     Estas cifras resultan reveladoras en cuanto a la tendencia del mercado, al tener en 
cuenta el incremento en el uso de internet que muestran los países en Latino América, 
donde la mayoría de ellos se sitúan sobre el 60% y van en aumento a diario, debido al 
esfuerzo que hacen actualmente los gobiernos y diversos sectores económicos en 
promover su uso y regular sus prácticas para que resulten confiables a sus usuarios.

      Esto representa igualmente un incremento potencial a futuro del mercado online en 
cada uno de los sectores económicos, lo que hace indispensable para los negocios 
tener presencia en dicho mercado.

     Ahora que te hemos hablado de la importancia de tener presencia en el mercado 
online, te enseñaremos la manera correcta de hacerlo a través de estrategias con las 
que hemos logrado excelentes resultados.

     Las estrategias de las que te hablaremos están basadas en 4 pilares, las cuales 
implementadas de manera organizada ayudarán a tu negocio a alcanzar las metas de 
clientes y ventas deseadas.

    También te contaremos sobre uno de nuestros casos de estudios exitosos y los 
resultados obtenidos en base a estos pilares y nuestra metodología.

Convertir tu sitio Web en un Embudo de Marketing para conseguir 
Clientes Potenciales de forma exitosa.

PILAR 1.

Implementar un Programador de citas automatizado con recordatorios.
PILAR 3.

Incorporar un Gestor de Clientes Automatizado para aumentar considerablemente 
la generación, organización, conversión y seguimiento de tus clientes.

PILAR 2.

Hacer uso de Tráfico pagado: Google y Facebook Ads.
PILAR 4.

https://agenciawinners.com/
Johan Cardona
Persiste el error, debe centrarse correctamente respecto al margen superior e inferior como muestra la imagen adjunta, hay que bajar un poco el texto para que se vea el mismo espacio tanto arriba como abajo (para pilar 2,3 y 4
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     Hay diferencias fundamentales entre los sitios web y los embudos de venta, que 
hacen que los últimos tengan una mayor eficiencia a la hora de atraer y convertir 
clientes reales en clientes potenciales, a continuación te mencionaremos algunas de 
ellas.

       La mayoría de los negocios tienen una página 
web meramente “informativa” con una página de 
contacto.

  Este modelo de negocios es altamente 
ineficiente y el porcentaje de conversión de 
visitantes a clientes potenciales es muy bajo, 
equivale a repartir volantes, lo que es 
desgastante y poco fructífero.

PILAR 1. CONVERTIR TU SITIO WEB EN UN EMBUDO DE MARKETING PARA 
CONSEGUIR CLIENTES POTENCIALES DE FORMA EXITOSA.

Sólo usa tráfico frío a la página de inicio que NO captura datos del cliente.

Para llegar a la página de contacto se debe hacer más de un clic.

La página de contacto tiene bajísima tasa de conversión.

Se le pide al cliente que compre a la primera visita, de manera hostil, y sin copywriting.

No usa CRM (plataforma de gestión de clientes), tecnología de ventas. Ni guiones 
comerciales.

No acumula audiencias y no hace remarketing / retargeting.

El sitio web no está optimizado para los buscadores.

Sólo hablan de sí mismos, no de los beneficios para el consumidor.

https://agenciawinners.com/
Johan Cardona
No se ve bien, suprimir por favor la parte "Ni guiones comerciales"para que quede de un solo renglón y no se vea abultado y se vea todo con el mismo espaciado
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     Este modelo busca llevar al cliente potencial a través de una serie de etapas  
implementadas en un embudo que con la ayuda de estrategias de marketing y 
publicidad empujan de manera natural a ese  clientes, hacia la compra, efectuando 
todo esto de forma totalmente automatizada.

Metodología de Inbound Marketing

https://agenciawinners.com/


Ejemplo Página Web
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     Ahora haremos una comparación entre página web normal y un funnel o embudo de 
marketing.

     Las páginas web por lo general no están diseñadas pensando en lograr conversiones, 
sino más bien en mostrar información.

     Si tus visitantes llegan a tu página web, se dan una vuelta y no encuentran lo que 
están buscando en menos de 5 segundos, lo más seguro es que se vayan y no vuelvan 
nunca más.

     Hoy en día la atención de los visitantes es menos que escasa, por eso es importante 
ofrecerle al visitante justamente aquello que está buscando.

   A diferencia de una página web tradicional, un funnel de ventas está centrado 
únicamente en lograr una conversión. Básicamente un funnel de ventas es un proceso 
paso a paso en el que un visitante sólo puede hacer 2 cosas: Irse o realizar la conversión 
para la que ha sido diseñado el funnel. No hay más.

https://agenciawinners.com/
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     Por lo general, las páginas web están creadas para ser bonitas. El principal objetivo 
suele ser el diseño.

     Estas son las razones fundamentales por las cuales se hace necesario hacer de tu sitio 
web un embudo de marketing a fin de que funcione no solo como un “mostrador” para 
tus productos y servicios sino a la vez sirva de plataforma que promueva las ventas y 
por ende el crecimiento de tu negocio.

Un Embudo de Marketing o Funnel está enfocado en el rendimiento de 
acciones específicas… Generar un Lead (Cliente Potencial) o Una Venta.

Ejemplo Embudo de ventas

https://agenciawinners.com/clickfunnels
https://agenciawinners.com/
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     La mejor herramienta para la creación de embudos a nivel mundial es Clickfunnels, 
supera con creces a otros competidores como LeadPages, Exur, entre otros. Pueden 
probarlo gratis por 14 días en este enlace: https://agenciawinners.com/clickfunnels   

PILAR 2.
INCORPORAR UN GESTOR DE CLIENTES AUTOMATIZADO PARA 
AUMENTAR CONSIDERABLEMENTE LA GENERACIÓN, ORGANIZACIÓN, 
CONVERSIÓN Y SEGUIMIENTO DE TUS CLIENTES

Todos los datos de tus clientes organizados.

Automatización de ventas y correo electrónico 
(Ciclo de Ventas más corto).

Seguimientos y oportunidades de ventas.

Automatización de SMS y Mensajería Web.

Reduce el costo de las campañas de marketing.

Aumenta la satisfacción y  fidelización de los 
clientes.

Segmentación (clasificación de clientes), 
Formularios, Informes y mucho más.

https://agenciawinners.com/clickfunnels
https://agenciawinners.com/clickfunnels
https://agenciawinners.com/
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     El CRM más costo efectivo y con mejor rendimiento para la mayoría de las empresas 
con las que trabajamos es Active Campaign. Se integra perfectamente con Clickfunnels 
y muchas otras plataformas. También dispone de una prueba de 14 días en este enlace. 
https://agenciawinners.com/activecampaign  

PILAR 3. PROGRAMADOR DE CITAS AUTOMATIZADO CON RECORDATORIOS

https://agenciawinners.com/activecampaign
https://agenciawinners.com/activecampaign
https://agenciawinners.com/
https://agenciawinners.com/scheduleonce
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     El proceso inicia al “capturar” a nuestro Cliente Potencial, su información de contacto 
en nuestra página inicial del embudo de marketing. 

Ejemplo de agendamiento de llamadas

https://agenciawinners.com/scheduleonce
https://agenciawinners.com/
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     Llevamos a ese Cliente Potencial a la siguiente página del embudo donde podrá 
“agendar” con nuestra empresa una llamada estratégica, una llamada donde 
podremos darle valor a ese cliente potencial y convertirlo en una venta.

          Como ya hemos dicho, Schedule Once es la herramientas que más recomendamos 
después de haber usado muchas en base a nuestra experiencia. También ofrecen una 
prueba de 14 días completamente gratuita para que lo prueben sin compromiso. 
https://agenciawinners.com/scheduleonce

         Google Ads Y Facebook ads son dos de los medios digitales que más tráfico y ventas 
generan últimamente, por un lado Google como plataforma de tráfico especializada en 
búsquedas  y por el otro Facebook a manera de red social. Cada una de ellas presenta 
sus ventajas y diferencias lo que hace necesario su conocimiento sobre todo a la hora 
de utilizarlas como medios de captación de clientes y ventas.

PILAR 4. TRÁFICO PAGADO: GOOGLE Y FACEBOOK ADS

https://agenciawinners.com/scheduleonce
https://agenciawinners.com/scheduleonce
https://agenciawinners.com/
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     Google ads tiene entre sus ventajas que te permite lanzar campañas para tus 
productos o servicios en prácticamente cualquier país.

     Gracias a esto podrías utilizarlo como método de apertura o testeo de nuevos 
mercados a unos costes muchísimo menores que si tuvieras que hacerlo a través de 
acciones de marketing offline.

    Puedes posicionar tu marca o producto a manera de SEO (tráfico orgánico 
principalmente), eso está bien, pero si lo que buscas son resultados rápidos y eficientes 
el SEM (tráfico pago principalmente) debe ser tu elección, ya que te permite no sólo un 
posicionamiento más rápido sino también el hecho de tener el control total sobre tus 
campañas publicitarias y lo mejor es que puedes complementarlo perfectamente con 
tu SEO. Son muchas más las razones que respaldan la realización de campañas en 
Google, te nombraremos solo algunas otras a continuación.

https://agenciawinners.com/
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     Facebook es la red social más importante del mundo y ofrece diferentes opciones 
a la hora de conseguir unos resultados rentables: el pago por clic, al igual que hace 
Google y también el pago por impresiones.

Complemento ideal para tu SEO: atrae tráfico a tu web por términos no 
posicionados en SEO o conoce aquellos con mejor rendimiento y reajusta el SEO.

Promoción de un Nuevo Producto o Servicio: donde la rapidez es un factor 
determinante o bien se desea realizar un test inicial de prospección  de mercado.

Definición de objetivos: determinar el mejor tipo de campaña a configurar.

Con una buena configuración inicial: una configuración inicial correcta afecta en 
gran medida los resultados.

Mediante la optimización: mejore los resultados mes a mes.

Trabajando en base a RESULTADOS: Cada uno de ellos verificable.

Convertirse en socios de Google.

El posicionamiento SEM genera Rentabilidad y Eficacia.

Rapidez en Resultados: Atrae rápidamente tráfico cualificado a tu web, 
consiguiendo resultados inmediatos.

Posicionamiento con gran visibilidad: Aparecer en primeras posiciones en  
Google, en portales web relacionados con tu producto, en videos, etc.

Enfoque: a tu público objetivo, ámbito geográfico, idioma, día y hora de la 
semana.

Remarketing: Captar de nuevo a aquellos usuarios que ya han visitado el sitio web 
y traerlos de nuevo para convertirlos en clientes. Una de las nuevas estrategias 
que aportan grandes resultados.

https://agenciawinners.com/
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     Nuestro artículo no estaría completo si no compartiéramos  uno de nuestros casos 
de éxito en el cual hemos obtenido retorno superior al 500%  haciendo uso de las 
herramientas y los principios compartidos anteriormente.

   Trabajamos para una empresa de certificaciones en México, en esta campaña 
trabajamos la parte del embudo de marketing con Clickfunnels, en el CRM con Active 
Campaign y con Schedule Once para la programación de citas. Se trata de un instituto 
de Certificación Empresarial con eventos, cursos de formación, etc. Se generaron 4500 
clientes potenciales y más de 2600 llamadas agendadas en un mes. ¡Con esa cantidad 
de clientes y llamadas, es muy  fácil obtener un retorno increíble!

     La capacidad para realizar campañas de SEM en Google Ads combinadas con una 
buena actuación en anuncios de Facebook puede ser una solución muy adecuada para 
aquellos interesados en lograr la mayor rentabilidad para su presencia en Internet 
gracias al Marketing Digital.

     Recuerda que somos especialistas en campañas SEM para Google y Facebook Ads.

    Contáctanos, responde el formulario y en una llamada estratégica gratuita de 30 
minutos te explicaremos cómo puedes obtener los mejores resultados para tu 
empresa: https://asesoria.agenciawinners.com/aplica 

     Una de las ventajas de la publicidad en Facebook reside en su capacidad para formar 
objetivos de beneficios con un horizonte prefijado.

    Por ejemplo, una empresa que se dedique a la venta de productos puede fijar un 
precio objetivo de venta y Facebook intentará llegar a esos ratios.

     Además, Facebook, al haber comprado otras empresas, ofrece un equivalente al SEM 
también en Instagram y Messenger.

CASO DE ESTUDIO 

https://asesoria.agenciawinners.com/aplica
https://agenciawinners.com/clickfunnels
https://agenciawinners.com/activecampaign
https://agenciawinners.com/activecampaign
https://agenciawinners.com/scheduleonce
https://agenciawinners.com/
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Lo que hicimos:

Generación de Leads Google, Facebook y AdRoll 
principalmente.

Embudo De Marketing con ClickFunnels, CRM, 
Programador de Citas.

4500 Clientes Potenciales Generados con 
Nombre, Email, Teléfono.

Más de 2600 llamadas agendadas con clientes 
interesados En 1 Mes.

Retorno mayor al 500%.

Imagen de citas agendadas con clientes interesados

https://agenciawinners.com/clickfunnels
https://agenciawinners.com/
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      Te contamos cómo, pero antes permítenos presentarnos.

    Somos la Agencia Winners Marketing una Agencia De Marketing y Publicidad 
Colombo Americana basada en Growth Marketing y Performance Advertising, es 
decir, una Agencia basada en RESULTADOS medibles y cuantificables del crecimiento y 
mejora de los objetivos de cualquier empresa a partir de estrategias de Marketing y 
Publicidad enfocadas a resultados (Coste Por Lead / Coste Por Venta).

    Nuestra experiencia está basada no sólo en campañas para nuestros clientes, 
también corremos nuestras propias campañas con las cuales hemos obtenido la 
experiencia y autoridad suficientes en el mercado online para asesorar a nuestros 
clientes en el tema. 

     Actualmente contamos con más de 11 años de experiencia creando, lanzando y 
mejorando campañas publicitarias para un gran número de empresas en diferentes 
segmentos del mercado, generando más de varios millones de dólares en ventas de 
productos de más de 5.000 campañas digitales creadas.

ESTRATEGIA

DESARROLLO DE MARCA

TRÁFICO WEB

CONVERSIÓN

TRACKING & ANALYTICS

https://agenciawinners.com/
https://asesoria.agenciawinners.com/
https://agenciawinners.com/


     Así que ahora que nos hemos presentado y te hemos enseñado la metodología que 
empleamos para llevar a cabo campañas exitosas, te invitamos a hacer uso de ellas para 
multiplicar tus clientes y ventas en poco tiempo.

     Entonces,

     Como has visto, todo lo que ofrecemos, ya lo hicimos para nosotros, nuestros 
negocios y productos.

       Por ello en base a nuestro Conocimiento, nuestra Experiencia y Habilidad podemos 
y queremos ayudar a tu empresa a crecer y obtener resultados en corto tiempo.

     Sabemos lo que hacemos. Queremos y podemos diseñar, construir y administrar 
máquinas digitales que produzcan dinero para nuestros clientes.

¿Quieres Conocer Más Sobre Cómo Multiplicar 
Tus Ventas y Clientes en Menos de 6 Meses?

1. 

2. 

3. 

 DESCUBRIR cada proyecto para apuntar en la dirección correcta.

PLANEAR consolidamos objetivos y establecemos líneas de tiempo.

DISEÑAR buscando dejar una impresión que resulte en una 
respuesta de hiper-compromiso.

4. CONSTRUIR  un diseño superior y el código de superación significan 
una experiencia superior.

5. IMPLEMENTAR  ajustamos todos los aspectos del proyecto a la vez que 
realizamos un control de calidad exhaustivo según los objetivos 
establecidos en la fase de planificación.

6. ESCALAR  una vez que se completa el despliegue de la implementación y 
hemos logrado con éxito los objetivos del proyecto, cambiamos nuestro 
enfoque hacia la máxima exposición.
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DESCUBRIR PLANEAR DISEÑAR CONSTRUIR IMPLEMENTAR ESCALAR

https://agenciawinners.com/
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¿ESTÁS LISTO PARA TRIPLICAR TUS
 VENTAS EN MENOS DE 6 MESES?

RESERVA TU VIDEOLLAMADA ESTRATÉGICA AHORA

HAZ CLIC EN EL SIGUIENTE ENLACE Y AGENDA TU CITA

AGENDA TU VIDEOLLAMADA 
GRATUITA AHORA

https://agenciawinners.com/llamada
https://agenciawinners.com/



